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Ein Befürworter der Buswerbung ist auch die Paul Schulten GmbH & Co. KG: Zurzeit wirbt Schulten auf einem 2-Achser
der Stadtwerke mit einer auffälligen, ganzflächigen Beschriftung, teilweise auf den Fenstern, in den Hausfarben Grün und
Orange. Dazu fährt der „Bürgerbus“ mit der Werbung des Unternehmens. Auch der „Rainbow-Bus“ diente Schulten vier
Jahre lang als Werbeträger. Hermann Schneider, Technischer Leiter bei Schulten: „Werbung auf SR-Bussen betreiben wir
bereits seit 1980 und zwar auch schon mal auf zwei Bussen. Eine Erneuerung der Beschriftungen findet immer dann statt,
wenn der entsprechende Bus durch die Stadtwerke ausrangiert wird.“ Schulten-Buswerbung bleibt nicht ohne Wirkung,
denn, so Hermann Schneider weiter: „Fragt man Neukunden im Raum Remscheid, Wuppertal und Solingen, woher sie
unser Unternehmen kennen, wird grundsätzlich auf die Buswerbung sowie unseren Fuhrpark hingewiesen.“
Würde Schulten anderen Firmen Busbeschriftungen empfehlen? Hermann Schneider lässt daran keinen Zweifel: „Weil
Werbung beständig sein sollte, liegt es nahe, einen kontinuierlich fahrenden Werbeträger durch die Straßen im Bergischen
zu führen. Will man den hiesigen Markt als Potenzial nutzen, kann eine Beschriftung durchaus nützlich sein, weil sie
sowohl von Fahrgästen als auch von Verkehrsteilnehmern wahrgenommen wird.“

„Die tatsächliche Werbewirkung ist für uns nicht messbar. Bekanntheit und Image aber erhalten bestimmt einen deutli-
chen Schub“, sagt Ingeborg Gebhardt, Inhaberin der Bären Apotheke, die seit Juli 2001 auf SR-Bussen wirbt – und das im
Wechsel auf verschiedenen Linien in und um Remscheid. Sylvia von Bredow, Leiterin des Rechnungswesens bei der Bären
Apotheke, ergänzt: „Wenn wir die monatlichen Kosten auf die Jahre betrachtet inklusive der einmaligen Beschriftungs-
kosten kumulieren, wird der Nutzen die Kosten sicherlich überragen. Auf jeden Fall ist es so, dass der Bus mit der Bären
Apotheke auffällt. Kunden, Geschäftspartner, Bewerber etc. sagen oft beim ersten Kennenlernen: „Ihren Bus habe ich ja
schon gesehen …“. Apothekerin Ingeborg Gebhardt hält Busbeschriftungen definitiv für eine gute Imagewerbung, die 
empfohlen werden kann. Sicher ist: Die Bären Apotheke hat ihren Buswerbungsvertrag mit den Stadtwerken Remscheid
erstmal bis 31. Dezember 2008 verlängert.

Hermann Schneider, 
Schulten Gebäudedienste

Ingeborg Gebhardt, Bären Apotheke
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Mehr Entspannung 
mit Bus und Bahn

Sie möchten ausgeruhte Mitarbeiter, mehr Kundenparkplätze und einen positiven
Image-Schub für Ihr Unternehmen? Dann fragen Sie bei den Stadtwerken Remscheid
nach den „Rabatten für Großkunden“ für VRR-Tickets im Abo.

Damit das Bus- und Bahnfahren für Arbeitgeber und Arbeitnehmer zugleich noch
attraktiver wird, gibt es jetzt – exklusiv für Großkunden – günstige AboTickets für
Mitarbeiter: Wenn sich in Ihrem Unternehmen mindestens 50 Mitarbeiter finden,
die sich für eines der AboTickets (Ticket2000, Ticket1000, YoungTicketPLUS,
BärenTicket) bei den Stadtwerken Remscheid entscheiden, können Sie als Arbeit-
geber von satten Rabatten profitieren. Für die Vermittlung der Ticket-Abos erhalten
Sie einen Rabatt auf den monatlichen Abo-Preis. Der Rabatt ermittelt sich aus der
Abnahmemenge und dem Neukundenanteil bzw. dem Anteil der Ticketinhaber an
der Mitarbeiterzahl.

Zu guter Letzt: Je mehr Menschen mit Bus und Bahn fahren, desto weniger
Autoabgase belasten die Atmosphäre. Lassen Sie sich von uns im persönlichen
Gespräch oder im SR MobilCenter am Friedrich-Ebert-Platz zu den „Rabatten für
Großkunden“ bei Bus- und Bahn-Tickets im Abo beraten!

Exklusiv für Großkunden: VRR und Stadtwerke 
bieten günstige AboTickets für Mitarbeiter an.

Kontakt und weitere Infos
Uwe Solanka, Tel. 164 826, 
u.solanka@stadtwerke-remscheid.de

Vorteile für Ihr Unternehmen
ausgeruhte Mitarbeiter
weniger Unfälle im Berufsverkehr
keine Park- oder Fahrgelderstattung
mehr Kundenparkplätze
anderweitige Nutzung von Parkraum
positiver Beitrag zur Unternehmens-
kultur

Vorteile für Ihre Mitarbeiter
kostengünstig und sicher zur Arbeit
kein Stau, entspanntes Fahren
keine Parkplatzsuche bzw. -gebühren
kostenfreie Nutzung in der Freizeit
rund um die Uhr mobil
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Sie suchen für sich und/oder Ihre
Mitarbeiter einen Dauerparkplatz in der
Remscheider City oder in Lennep? 
Dann ist die Park Service Remscheid
GmbH (PSR) Ihr Partner.

In fünf ihrer Parkeinrichtungen bietet die PSR auf Antrag Dauerparkplätze an,
die Sie rund um die Uhr nutzen können. Den Antrag gibt es als Download unter
www.parkservice-remscheid.de. Nachdem Sie den Antrag ausgefüllt und an die
PSR gefaxt haben, nimmt Jürgen Starke von der PSR mit Ihnen Kontakt auf, um
einen individuellen Mietvertrag abzustimmen. Oder Sie fragen mal am Park-
leitstand (Tiefgarage „Rathaus“) nach: Dort können Sie einen Mietvertrag direkt
vor Ort und ohne förmlichen Antrag abschließen. Für die sofortige Nutzung wird
die entsprechende Codekarte direkt ausgehändigt. Mit dem Dauerticket ist die 
Ein- und Ausfahrt rund um die Uhr möglich!

„Parken & Sparen“: 
Machen Sie mit!
Günstig parken und günstig einkaufen. Das geht mit „Parken & Sparen“, einer
Initiative von PSR, Handel und Marketingrat Remscheid-Innenstadt. Medien-
partner ist der RGA, der über die Gemeinschaftsinitiative berichtet und die
Partnergeschäfte in loser Folge veröffentlicht. „Parken & Sparen“ funktioniert
ganz einfach: Wer in der City einkauft, bekommt beim Bezahlen an der Kasse in
den Partnergeschäften ein kleines Dankeschön – nämlich Parkmünzen, die man an
den Kassenautomaten der PSR-Parkeinrichtungen „Allee-Arkaden“ und „Markt“
sowie „Tiefgarage Rathaus“ und „Teo Otto Theater-Parkplatz“ zum Bezahlen
nutzen kann. Die „Parken & Sparen“-Tokens gibt es im Parkwert von 50 Cent
(für 30 Minuten) und 1 Euro (für 60 Minuten). 

Werden Sie Partner!
Sie betreiben ein Geschäft nahe der vier genannten PSR-Parkeinrichtungen in 
der City? Dann werden Sie Partner und versorgen Sie Ihre Kunden mit „Parken 
& Sparen“-Tokens! Anruf bei der PSR genügt.

PSR-Dauerparkplätze: 
rund um die Uhr günstig!

Hier gibt es Dauerparkplätze:
Parkhaus „Am Markt“ | Tiefgarage „Rathaus“ | Parkhaus „Allee-Arkaden“ 
Parkhaus „Altstadt Lennep“ | Parkpalette „Bergstraße“

Klicken Sie mal rein:
www.parkservice-remscheid.de

Kontakt und weitere Infos
PSR, Jürgen Starke
Tel. 01 73/7 17 45 19, Fax 165 232
j.starke@parkservice-remscheid.de
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Wer hier träumt,
ist hellwach im Job
Der Duft von Keloholz, Früchten und ätherischen Ölen. Das
Zischen beim Aufguss. Das Knistern des Kaminfeuers … und
demnächst das Flüstern des Bambus im neuen Saunagarten.
Diesen Traum voller Entspannung und Ruhe sollten Sie sich
mal gönnen. Wohlfühlstunden im H2O gibt’s auch als nettes
Wellness-Bonbon für Ihre Mitarbeiter …

Gutscheine gibt’s auch online:
www.h2o-badeparadies.de
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